
Checklist do Investidor Pet Shop         

№   Tudo o que você precisa avaliar antes de abrir uma franquia   

  

1   Você realmente ama o universo pet e está pronto para viver isso 

todos os dias?  

    

2   Enxerga o negócio como missão e não apenas lucro?  
    

3   Está disposto a lidar com imprevistos e tutores emocionados com 

paciência e empatia?   

    

4    Tem capital para manter a operação por pelo menos seis meses?  
    

5   Calculou investimento total, royalties e fundo de marketing?  
    

6    Entende o prazo médio de retorno (ROI) da franquia escolhida?  
    

7    Está ciente das regras e padrões da franqueadora?  
    

8    Sabe equilibrar autonomia e obediência à marca?  
    

9    A franqueadora oferece suporte, treinamento e consultoria?   
    

10   Já pesquisou o perfil de consumo pet na sua região?  
    

11    Conhece a concorrência e identificou oportunidades locais?  
    



12    Verificou se a marca faz estudo de viabilidade territorial?  
    

13     Tem experiência com liderança e atendimento ao cliente?  
    

14    Está disposto a se capacitar e aprender sempre?   
    

15    Consegue manter disciplina e motivação diária?   
    

16   Já leu a Circular de Oferta de Franquia (COF)?  
    

17   Conversou com outros franqueados para entender a experiência 

real?  

    

18   Conferiu o histórico e reputação da marca na ABF?  
    

19    Está preparado para se dedicar por anos ao mesmo negócio?  
    

20   Tem energia e entusiasmo para superar desafios?  
    

21  Consegue equilibrar emoção e gestão financeira?      

Se você respondeu “sim” à maioria das perguntas, parabéns — você está 

pronto para investir no setor de franquia com segurança e propósito! Se 

ainda restam dúvidas, busque mentoria e se aprofunde nas tendências do 

mercado. Lembre-se: o sucesso começa quando a paixão encontra o 

planejamento  
 Fonte: Patinhas & Cuidados | ABF | Sebrae | Instituto Pet Brasil  


